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Spar siit Zwist unter den Biobauern

Der Anteil an Biofldchen wichst rasant. Das macht grofien Handelsketten Appetit auf niedrigere Preise.
Spar forderte von kleinen Biolieferanten Preisnachlisse von bis zu 30 Prozent, klagen Produzenten.

Verena Kainrath
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Als ob der Handel eine Karotte vor der Nase hitte: GroBe Produktionen stellen in Osterreich auf Bio um. Das regt Debatten um Kosten, Preise und Werte an.

Supermarkts und die belieb-
testen Hauptdarsteller idylli-
scher Werbespots. Biologische Le-
bensmittel verhelfen Handlern zu
einem Wachstumsschub, von dem
junges konventionelles Obst und
Gemtise nur trdumen kann. Mehr
als neun Prozent der Produkte os-
terreichischer Handelsketten sind
bio. Das ist der héchste Anteil in
Europa. Vor gut zehn Jahren lag er
noch bei weniger als fiinf Prozent.
Hinter den Kulissen aber gért es.
Ausloser ist ein Kraftemessen zwi-
schen Spar und kleinen Lieferan-
ten, das auf grofSe Teile der Bran-
che ausstrahlt. Der Konzern ist im
Wettlauf um Osterreichs Biomarkt
hinter der Rewe-Gruppe und Dis-
konter Hofer undankbarer Dritter.
Was Spar nun dazu bewog, sich
einzelne Lieferanten an die Brust
zu nehmen. Die Botschaft an sie
war unmissverstiandlich, erzdhlen
Produzenten dem STANDARD: Wol-
le der betroffene Biopartner wei-
terhin in den Regalen der Spar ge-
listet bleiben, misse er seine Ware
kiinftig um 30 Prozent billiger ge-
ben. Zugleich habe der Handels-
riese anderen Lieferanten zugesi-
chert, ihnen mehr konventionelle
Agrarwaren abzunehmen. Bedin-
gung dafiir sei aber, dass auch sie
ihre Preise fiir Bio kraftig senken.
Einer werde hier ohne mit der
Wimper zu zucken gegen den an-
deren ausgespielt, sagen Lieferan-
ten, die sich aus Angst vor Repres-
salien nicht namentlich nennen
lassen. Verhdngnisvolle Macht-
kémpfe, die immer wieder ins Vi-
sier der Kartellbehérden geraten,
erfassten nun auch die gerne als

S ie sind die Zierde eines jeden

heile Welt verkaufte Biobranche.
Zumal Spars Aufforderungen zu
Nachldssen auch Rewe und Hofer
alarmierten. Alte Regel im Han-
del: Wer die Preise fiir den einen
senkt, muss es auch dem anderen
glinstiger liefern - und wenn ihm
dabei finanziell die Luft ausgeht.

Spars Vorgehen sei typisch fir
den Lebensmittelhandel. Erkenne
es nicht anders und hoffe, damit
auch auf dem Biomarkt durchzu-
kommen, sagt Otto Gasselich, der
als Obmann der Bio Austria Wien
und NO tausende Bauern vertritt.

Angesichts der Dominanz weni-
ger Handelsketten habe ein regio-
naler Lieferant kaum Chancen,
den eingeforderten Deal abzuleh-
nen, ist Gerhard Zoubek, Griinder
des Biohofs Adamah, iiberzeugt.
Die Preise werbewirksam auf Tal-
fahrt zu schicken sei ein vollig fal-
sches Signal. Bio lasse sich nicht
rein tiber Rabatte verkaufen.

Ausloten von Spielraum

Der Druck auf Einkaufsmanager
im Handel, ihren Chefs zu berich-
ten, wo sie neuerdings Preise re-
duzieren konnten, sei eben grof,
ergdnzt Franz Sinabell, Landwirt-
schaftsexperte des Wirtschafts-
forschungsinstituts Wifo. ,Wenn
es klappt, sehen sie: Es gibt auch
anderswo noch Spielraum.“

Spar weist angedrohte Auslis-
tungen und Preisforderungen als
Unsinn zuriick. ,Natiirlich gibt es
im Sinne der Kunden harte Ver-
handlungen®, sagt Konzernspre-
cherin Nicole Berkmann. Generell
arbeite man aber sehr lange und
intensiv mit Lieferanten zusam-
men. Spar steht wie andere Hand-

Alle nétigen Lizenzgeblhren sind vertraglich geregelt. Skalierung 74%

ler unter Beobachtung der Wettbe-
werbshiiter. Diese versuchen sich
derzeit gegen den Willen der Su-
permérkte an einem Code of Con-
duct: Benimmregeln, die unlaute-
re und unfaire Geschéftspraktiken
einddmmen sollen. Und derer gibt
es viele, von Vertragsauflésungen
einen Tag vor Lieferung bis hin zu
mannigfaltigen Ponalzahlungen.

Boom der Bioflichen

Der Grund, warum Lebens-
mittelketten bei Bio auf eine Preis-
spirale nach unten hoffen: Die
Landwirtschaft hat in den vergan-
genen Jahren rasant auf Bio umge-
stellt. Seit 2014 stieg der Anteil an
Bioflichen im Griinland und
Ackerbau in Osterreich von weni-
ger als 18 auf mehr als 24 Prozent,
rechnet Biobauer Gasselich vor.

Vor allem im Osten kamen, viel-
fach auf Druck der Agrana, grofle
Produktionen hinzu. Bestehende
Betriebe stockten ihre Fldchen zu-
sdtzlich auf. In einzelnen Gemein-
den im Marchfeld wachsen bereits
auf bis zu drei Vierteln der Felder
Biorohstoffe. Es sind iiberwiegend
ehemalige konventionelle Riiben-
bauern, die angesichts der neuen
Zuckermarktordnung und verbo-
tener Pestizide griin sehen.

Bio verspricht ihnen Férderun-
gen und tiberschaubarere Risiken
- sofern man das Handwerk be-
herrscht. ,Zuckerschlecken ist die
Umstellung keine®, sagt Sinabell.
Mehr Rohware ist auch internatio-
nal im Umlauf. Der Bioboom in
Spanien etwa driickt grofe Men-
gen zusitzlich ins Land. Gut zwei
Millionen Hektar sind dort bereits
als Biofldche zertifiziert. Im Ge-

genzug steckt auch Osterreich viel
Energie in den Export. Ob Getrei-
de, Kartoffeln oder Apfel: Die Pro-
duktion tibersteigt die heimische
Nachfrage vielfach bei weitem.
Doch auch wichtige Abnehmer
wie Deutschland pflegen zuneh-
mend den Konsumpatriotismus.
Wer etwa keine deutschen Erdép-
fel afl, musste sich zeitweise fast
Verrédter nennen lassen, klagen
Lieferanten. Die Folge: Osterrei-
chische Anbieter blieben auf vol-
len Lagern sitzen. Tonnen an Bio-
kartoffeln mussten als konventio-
nelle abverkauft werden.
Mittlerweile hat sich die Lage
entspannt. Die starke Hitze dezi-
mierte die Ernten in ganz Europa,
das nahm Druck aus dem Markt,
berichtet Johann Ackerl, der Le-
bensmittelketten mit Zwiebeln,
Karotten und Erdépfeln versorgt.

Starker Export

Die Hoffnung der Supermarkte,
bei Bio zu entsprechend niedrigen
Preisen auf Dauer aus dem Vollen
schopfen zu kénnen, diirfte sich
daher nicht erfiillen, glaubt Gasse-
lich. ,Wir brauchen mehr Fliche.
Nutzt der Handel das aus, wird es
ein Schuss ins eigene Knie.“ Dann
werde er ndmlich Bio importieren
miissen. ,Wir selbst tun alles, um
Bio stdrker zu exportieren.

Spar jedenfalls heftet sich auf
seine Fahnen, ,Bioprodukten eine
breite Plattform zu geben und sie
quasi demokratisiert* zu haben.
Tatsdchlich sind die Absatzmen-
gen auch in Bereichen hoch, wo
die Preisdifferenz zum konventio-
nellen Pendant gering ist. Bio-
milch etwa kostet vielfach pro Li-

ter nur zehn bis 20 Cent mehr als
konventionelle. Bioédpfel schlagen
sich pro Kilo meist mit 50 Cent
mehr zu Buche. Detail am Rande:
Rund ein Drittel des Preises, den
Kunden dafiir im Handel bezah-
len, fliefit hier an die Bauern zu-
riick. Bei konventionellen Apfeln
sind es hingegen allein zwdlf bis
15 Prozent. Denn mehr als 20 Lie-
feranten buhlen hier um die Gunst
des Handels. Auf dem Biomarkt je-
doch sind es allein drei.

Der Bioanteil an Schweine- oder
Gefliigelfleisch wiederum stag-
niert seit Jahrzehnten: Bio sorgt
hier aufgrund der erheblich teure-
ren Produktion fiir bis zu drei-
fache Preise. ,Bio muss leistbar
bleiben®, gibt der Branchenexper-
te Wilfried Oschischnig zu beden-
ken. Bio erhalte hohe Férderun-
gen, die von der Allgemeinheit ge-
tragen werden. Daher miisse es fiir
sie auch zugénglich sein.

Generell sei die Bereitschaft, fiir
Bio mehr zu zahlen, bei Gemiise,
Obst oder Eiern hoher als bei ver-
arbeiteten Produkten, beobachten
die Geschiftsfithrer der Rewe-
Biomarke Ja! Natiirlich, Martina
Hormer und Andreas Steidl. ,Die
alte Daumenregel, ein Drittel ho-
here Preise, funktioniert nicht im-
mer.“ Ein Wiesenhendl etwa sei
vielen Kunden das Doppelte eines
herkémmlichen Huhns wert.

Entscheidend bei den Debatten
tiber die Preise sei auch, welche
Folgekosten der Anbau konventio-
neller Rohstoffe nach sich ziehe,
sagt Hormer. Rechne man diese
mit hinein, wiirden viele konven-
tionellen Lebensmittel derzeit
wohl zu giinstig verkauft.
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